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EMENTA

Conceitos Fundamentais de decisdo em grupo e negociacio, Sistema de votacdo, Leildes, Negociacio, Procedimentos
de reparticio, Modelos de estruturagdo de problemas e pesquisas recentes na drea.

OBJETIVO (S) DO COMPONENTE

Fornecer ao aluno conhecimentos fundamentais sobre a tomada de decisao em grupo ¢ de negociagdo e apresentar
pesquisas recentes na drea.
METODOLOGIA

Aulas expositivas e projetos durante o curso da disciplina

AVALIACAO
Exercicio escolar
Semindrios

CONTEUDO PROGRAMATICO




Conceitos basicos em decisdo €M grupo e negociagao:

Diferenciagéo, conceitos fundamentais, atores no processo decisério, dificuldades do processo decisorio

Decisdo em grupo:

Ponderagao dos decisores, tipos de procedimentos, agregacao, Consenso e Justica, agregacédo de conhecimento de especialistas

Sistema de votagao:

Exemplos de votagéo, teoria da escolha social, Procedimentos: Borda, Condorcet, votacéo de aprovados, Coperland, Hare

entre outros,

Leildes:

Conceito geral, leildes diretos, leildes reversos,
Teoriada Justica;

Conceitos, Principios fundamentais

Elementos de teoria dos jogos:

Procedimentos e tipos de negociacoes:

A arte e a ciéncia da negociacao, conceitos fundamentais, tipos de ne
negociagao. Negociacio face-to-face. Meétodos e abordagens utilizados

Procedimentos de reparticao:

Conceitos fundamentais: Livre de inveja, eficiéncia, equitativo. Métodos de divisao justa, Propriedades

Métodos de estruturacdo de problemas:
SODA, SSM, SCA, VTF, outros métodos

gociacao, Etapas de um processo de negociacao, Técnicas de
no processo de negociacao. E-negotiation

BIBLIOGRAFIA BASICA

Almeida et al (2011) Decisdo em grupo e negociacdo: métodos e aplicagdes. Ed. Atlas

BIBLIOGRAFIA COMPLEMENTAR

Almeida, A. T. de (2013) PROCESSO DE DECISAO NAS ORGAN
Pidd, M. (1998) Modelagem empresarial. Ed. Artes médicas do Sul

IZAGOES: Construindo Modelos de Deciséo Multicritério
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